:Como hablar en Publico?
Convencer y Vender!!!!

Cuando presentamos un proyecto ante inversores

Adriana Rubio Peris
WWW.ADRIANARUBIO.COM

(@AdrianaRubioP
;cECAES'I!ELLON Adriana.rubio.peris@gmail.com
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1. PREPARACION DE LA PRESENTACION

2. EJECUCION DE LA PRESENTACION

3. CONCLUSION Y PREGUNTAS
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Fase 1.
Preparacion
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Preparacion

Nivel Cultural y Conocimientos del

i Quién? -
éQ producto/servicio

éPor qué? Objetivo
éQué? Contenido

¢Como? Estilo

¢Donde? Logistica

¢Cuando? Hora y duracion
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Reglas en la Preparacion

Conocer tu publico

Evitar argot muy técnico

Usar imagenes

Usar comparativas reales
Limitar la extension tedrica
Preparar notas/apuntes

Conseguir interaccidon y preguntas

CEEI Adriana Rubio www.adrianarubio.com
gCASTELLON



REGLA DE ORO

Practica

Practica
Y practica
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Presentacion persuasiva

Presentacion informativa |

Il s

Informar de datos \’/s generar vinculos

esentacion persuasiva

Emocional

/""


http://images.google.es/imgres?imgurl=http://elproyectomatriz.files.wordpress.com/2008/02/cerebro.jpg&imgrefurl=http://elproyectomatriz.wordpress.com/2008/02/26/%C2%BFconstitucion-europea-la-gran-mentira-europea/&usg=__k7ilHqcH2-kPHbkaZRJLEXyQf5A=&h=372&w=372&sz=34&hl=es&start=9&um=1&tbnid=swCHLpvNAnSslM:&tbnh=122&tbnw=122&prev=/images?q=cerebro&hl=es&sa=N&um=1

Estructura de la presentacion persuasiva

Preguntas de la audiencia

? éCémo vas a lograr mi atencion?

? ¢Qué importancia tiene esto para mi y qué vas a decirme?
? ¢ Cual es tu propuesta y como la llevo a cabo?

? éComo sé que es la solucidn correcta?

? Si, pero ... Todavia no estoy seguro

? ¢Qué esperas que haga yo?

Cierre de la venta
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Presentacion persuasiva
ANSVA

Atencion

N ecesidad
Solucion
Visualizacion
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Fase 2.
Ejecucion

CEEI Adriana Rubio www.adrianarubio.com
QCASTELLON






Manejo del nerviosismo

Soluciones al nerviosismo

Practica mucho

Evitar bebidas y alimentos fuertes

Ejercicios de relajacion. RESPIRAR
Establecer contacto con la audiencia

Control de movimiento

Céntrate en

los que Si te
escuchan
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RECUERDA
;Qué he de controlar?

Se basa en cuatro puntos fundamentales:

Contacto visual y control

Proyecciéon vocal

Movimiento de manos y brazos

' “Hoa, Movimiento de pies y caderas
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RECUERDA

* Solo tu sabes lo que va a pasar

* Improvisa!!!
Solo tu lo sabras
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Fase 3.
Conclusion y Preguntas
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Manejo de preguntas y respuestas

Advierte a la audiencia

Piensa en unas preguntas
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Ha llegado el momento esperado, y aunque todo ira bien, os
deseamos mucha suerte.

Gracias por Dejarme Conoceros
Adriana Rubio Peris

@AdrianaRubioP
Adriana.rubio.peris@gmail.com
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