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PRESENTACION:
Taller que combina la formacion con la consultoria y en el que se va a profundizar sobre el modelo Canvas dando herramientas de cada uno
de los bloques. El Business Model Canvas es una herramienta para visualizar, desafiar y re- inventar modelos de negocio.

OBJETIVOS:
Conocer la herramienta Business Model Canvas para generar modelos de negocios potentes y diferenciados.
Probar la herramienta en los negocios de las empresas asistentes.

DIRIGIDO A:

Directivos de empresas innovadoras que deseen como transformar su actual modelo de negocio, o0 que van a lanzar dentro de la compania
nuevas lineas de negocio.

Fundadores de start ups que quieran saber cémo desatar el potencial de su mercado.

(Se recomienda la asistencia de 2 personas por empresa)

DURACION:
Tres sesiones de 4 horas cada una. Las dos primeras sesiones son tedrico practicas y la tercera completamente practica y trabajando cada
caso particular de las empresas participantes.

PROGAMA:

1 JORNADA: PRESENTACION
- Qué es el Business Model Canvas (BMC). Por qué es extremadamente Util
- Doénde se situa el BMC en la toma de decisiones estratégicas en la empresa
- Descripcion de los 9 bloques del BMC
- Ejemplos de aplicacién del BMC a empresas reales
- Aplicacién préactica a las empresas asistentes
- Preparar el mapa de los negocios de su empresa

2 JORNADA: PROFUNDIZACION

- Herramientas practicas para profundizar y trabajar en cada uno de los bloques del BMC
- En el lado del valor
- En el lado de los costes

- Ejemplos de aplicacién de las herramientas a empresas reales

- Aplicacion practica a las empresas asistentes:
- Seleccionar el negocio prioritario de su empresa (atractivo + competitividad)

3 JORNADA: IMPLANTACION
- Aplicacion practica a las empresas asistentes:
- Aplicar las herramientas a uno de los bloques del canvas de su negocio prioritario
- Obtener el BMC del negocio prioritario
- Detectar los puntos fuertes y débiles del negocio
- Mejora del modelo de negocio: préximos pasos (plan a 30-60-90 dias)
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