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  Que es un Parque Científico? 
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• según la "Asociación de Parques Científicos y Tecnológicos de España" (APTE) 
– Un Parque Científico y Tecnológico es un proyecto, generalmente asociado a un espacio físico, 

que: 
• Mantiene relaciones formales y operativas con las universidades, centros de investigación y otras 

instituciones de educación superior 
• Está diseñado para alentar la formación y el crecimiento de empresas basadas en el conocimiento y de 

otras organizaciones de alto valor añadido pertenecientes al sector terciario, normalmente residentes en 
el propio Parque. 

• Posee un organismo estable de gestión que impulsa la transferencia de tecnología y fomenta la 
innovación entre las empresas y organizaciones usuarias del Parque. 

 

 

• según la "International Association of Science and Technology Parks" (IASP) 
– Un parque científico y tecnológico es una organización gestionada por profesionales 

especializados con el objetivo fundamental de incrementar la riqueza de su región y de 
promover la cultura de la innovación. Así mismo, también tiene como finalidad fomentar la 
competitividad de las empresas y las instituciones generadoras de conocimiento instaladas o 
asociadas al parque. 

– Con este objetivo, un parque científico y tecnológico estimula y gestiona el flujo de 
conocimiento y tecnología entre universidades, instituciones de investigación, empresas y 
mercados; impulsa la creación y el crecimiento de empresas innovadoras mediante mecanismos 
de incubación y generación centrífuga (spinoff), y proporciona otros servicios de valor añadido,  
así como espacios e instalaciones de gran calidad 



  Modelos 
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• Parques promovidos por CCAA 
• Parques promovidos por Universidades 
• Parques en los que participan diversas instituciones 
• El mal entendido “parque” 

 
 

 
 
 

    TIPOLOGÍA DE EMPRESA 



Parque: estructura de gestión al servicio de sus 
empresas. 
 
La apertura a mercados internacionales es la 
clave para seguir creciendo y ser competitivos en 
los tiempos actuales.  
 
Uno de los objetivos estratégicos de los Parques 
es FAVORECER Y APOYAR la internacionalización 
de sus empresas. 
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  Nuestras empresas y la 
internacionalización 
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 Los Parques trabajamos con empresas intensivas 
en I+D+i de muy diverso tamaño : vertientes de 
la internacionalización 

 

– Proyecto internacionales de I+D+i 

– Venta/comercialización de productos/servicios en 
otros países. 



 

– Poniendo la red internacional de los Parques Científicos y 
Tecnológicos al servicio de las empresas de los parques.  

– Trabajando con las redes locales /nacionales que pueden 
facilitar la internacionalización; como SEIMED; OPIDIS 

– Trabajando con las instituciones locales, autonómicas y 
nacionales dedicadas a las internacionalización: 
• Oigan las necesidades de las empresas de los parques (B. Tecnologica) 

• Adapten o incorporen en sus políticas a esta tipología de empresa 

 

     En resumen insertando a nuestras empresas dentro del 
sistema global de apoyo a la internacionalización. 

 

¿Cómo podemos apoyarlas? 
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La red propia de los Parques 
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• más 130.000 empresas  
 
• de 400 Parques Científicos y 

Tecnológicos de los que más de 
250 declaran tener empresas bio 

 
• en más de 69 paises  

 
• más de 130.000 potenciales 

oportunidades de colaboración.  
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Sector Biotecnología en IASP: 
subsectores Biotechnology 

Biolchemistry 
Biocontrol 
Biodynamics 
Bioelectronic Equipment 
Bioengineering 
Bioinformatics and Biocomputing 
Biomaterials 
Biomechanics 
Biomedical Engineering 
Biomedical Imaging and Systems 
Bionics 
Celullar and Molecular Biology 
Enzyme and Catalyst Systems 
Genetics and Genetic Engineering 
Proteomics 
Other Biotechnology Science and 
Technology 

 
México 
Polonia 
Turquía 

Estados Unidos 
Gran Bretaña 

España 
Irán 

Brasil 
Bélgica 



FOMENTO DEL LANDING EMPRESARIAL 

 

PARTNERSHIP INTERNACIONAL (IASP) 

 

FERTILIZACION CRUZADA DE PARQUES 

 

IMAGEN DE MARCA: ELCHE /COMUNIDAD VALENCIANA COMO NODO DE I+D+I  

 

 

 

Líneas de trabajo 
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FOMENTO DEL LANDING EMPRESARIAL:  

 

 Ayudar a emprendedores o e empresas en expansión en otros países a empezar 
a funcionar en una economía que no es la suya 

 
– Landing de atracción: Incubación de empresas extranjeras en Elche, conectándolas al Sistema 

de Innovación del territorio y, por extensión, a los sistemas en red. 

 

– Landing de internacionalización: Incubación en el extranjero de empresas  de nuestro parque y 
de nuestro entorno, conectándolas a sistemas remotos de innovación 

 

¿Por qué el Landing?:  

 

– Países donde hacer negocios es bastante difícil, trabas burocráticas; seguridad 
jurídica; falta de información; barreras culturales. 

– Disminuyes los costes de “arterrizaje” en el país y el riesgo de fracaso. 

 

 

 

 

Líneas de trabajo 
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Los servicios del Landing: 
– Servicios profesionales: 

• Búsqueda de capital humano 

• Búsqueda de financiación 

• Búsqueda de socios locales 

– Servicios de Networking 

– Espacios e Infraestruturas: 
– Optimas infraestructuras en tecnologías de la información y TIC 

– Algunos instalaciones adaptadas a las necesidades de las 
empresas Bio (laboratorios, equipos….) 

 

12 Proyección de Bioempresas a los Mercados Internacionales – 04.10.2012 
 

Líneas de trabajo 



• ¿Cómo lo concretamos? 

– La firma de acuerdos de landing con otros Parques 
en territorios de interés para nuestras empresas. 

• Diferente nivel de servicios 

• Diferente uso de las instalaciones 

 

– La firma de acuerdos entre las diversas redes y los 
gobiernos que ven en el landing una vía para el 
desarrollo de su tejido industrial. 
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Líneas de trabajo 



PARTNERSHIP INTERNACIONAL:  
 
    Búsqueda de partners “a demanda” dentro de IASP; para: 

– Comercialización de tecnologías: conectamos a las empresas 
con potenciales clientes y/o socios locales para la distribución 
de sus tecnologías e innovaciones a nivel internacional.: 
•  De dentro a fuera 
• De fuera a dentro 
 

– La participación de las empresas de los parques científicos en 
proyectos internacionales: 
• Otras empresas busquen socios 
• Nuestras empresas deseen intervenir en proyectos alineados con su 

estrategía. 
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Líneas de trabajo 
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FERTILIZACION DE LAS EMPRESAS DE LOS PARQUES 

 
• Contacto con Parque Extranjeros con empresas de sectores alineados 

con los nuestros 
• Apoyo en análisis de posibles proyectos conjuntos  entre Parques; que 

impulsen a nuestras empresas 
• Intercambio de información sobre las actividades  y líneas 

estratégicas de desarrollo de nuestras empresas 
• Detectar posibles sinergias entre empresas de ambos parques 
• Puesta en contacto de ambas empresas . 
• Seguimiento 
• Concretar posibles colaboraciones para dichas empresa 
 

 

Líneas de trabajo 



Imagen de marca  ZONA BIOTECNOLOGICA: 
 
     Promocionar y comunicar las actividades del Parque para 

generar imagen de marca y notoriedad como nodo de 
innovación y tecnología; favoreciendo la comercialización y la 
apertura de nuevos mercados de la que se benefician las propias 
empresas del Parque.  

 
     El trabajo de AEBA, impulsado y apoyado por todos los agentes 

de innovación del sistema, y por el gobierno local y autonómico, 
es fundamental: 
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Líneas de trabajo 



Nuestro deseo….ofrecer el mundo a nuestras 
empresas. 
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Tonia Salinas Miralles 

Tsalinas@fundacionquorum.es 

www.parquecientificoumh.es 

mailto:Tsalinas@fundacionquorum.es

