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CONTEXTO SECTORIAL

El sector espanyol de la il-luminacié es caracteritza per la seua marcada atomitzacio. Aixi, s'estima que entre les
478 empreses existents |'any 2016 conviuen una desena de grans empreses amb una majoria de PIMES, comptant

el 86,2% d’elles que tenen menys de 20 empleats.

Quant a la distribucié geografica, el sector es concentra principalment a dos comunitats espanyoles: Catalunya i
la Comunitat Valenciana, les quals representen conjuntament el 43,3% del total que operen en esta activitat.

Pel que fa a la facturacio, |'Associacié Espanyola de Fabricants d’ll-luminacié (ANFALUM) estima en 1.280 milions
d’euros el volum de negoci aconsequit per la industria de la il-luminacié considerada en el seu conjunt al nostre

pais al llarg del 2015.

FACTURACIO SECTOR DE L'IL:LUMINACIO, ESPANYA, 2015 (%)
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AMENACES
Competéncia creixent d'altres paisos (Xina)
Dependéncia de la cojuntura econdmica

Importancia relativa inferior dels aparells d'il-luminacio
en comparacié amba altres productes

Forta relacié amb el sector de la construccid i el moble

Elevada competencia de comercos minoristes i daltres
formes de distribucié

Tendencia elevada cap a la imitacio

Consumidor més exigent en les seues demandes
d’aparells d’il-luminacioé

PUNTS FORTS

Productes caracteritzats per la seua elevada qualitat
Imatge de marca
Varietat d'estils en materials i disseny

Coneixement de les preferencies, necessitats i gustos
dels consumidors

OPORTUNITATS

Sector de gran dinamisme i introduccié de noves
tecnologies en el mercat

La Comunitat Valenciana és una de les autonomies
amb maijor rellevancia en el sector de I'il-luminacié

Major preocupacié del consumidor pel medi ambient

Politiques publiques orientades cap a I'eficiéncia
energetica: normativa i ajudes

Acurtament en la durada del periode de demanda
d'il-luminacié

PUNTS FEBLES
Limitaciones por el tamafo medio de las empresas
Niveles de inversion inicial elevados
Escaso nivel de asociacionismo empresarial

ANALISI DE LA DEMANDA

DIMENSIONS DEL MERCADO

El nombre d’unitats produides en el sector de la il-luminacié a la Comunitat Valenciana va ser de 6.898.470 |'any
2014, el que en termes economics es tradueix en 144.236 milers d'euros. Els llums i la resta d'aparells electrics
d'enllumenat per a penjar o fixar al sostre o a la paret representen el 90,9% i el 86,5% respectivament.

CLIENTS

Els principals segments de clients de les botigues d’il-luminacié de la Comunitat Valenciana sén particular o
residencial, comercial o industrial i institucional, on destaca la rellevancia del primer grup per ser el que conforma

el 97% de la cartera de clients.
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L'any 2016 existeixen un total de 122 botigues d'il-luminacié a la Comunitat Valenciana, de les quals el 59% se
situen a la provincia de Valéncia, el 32,8%, a Alacant i el 8,2% restant, a Castello.

La principal forma juridica és la d’empresari individual, seguida de prop per la Societat Limitada. | solen ser empreses
de xicotetes dimensions, amb una facturacié que no supera els 300.000 euros i amb menys de cinc empleats.

QUINS PRODUCTES PUC OFERIR AL MEU CLIENT?

PRODUCTES BASICS

Llums de penjar, Llums penjants o de suspensio, Llums
de peu, Llums de sobretaula, Llums infantils/juvenils,
Llums d’exterior (fanals, penjants, d'il-luminacié de
senders, etc.), Aranyes de llum, Flexos, Pantalles,
Campanes, Plafons i semiplafons, Focus encastables,
Projectors, Downligts, Frames, Regletes,
Il-luminaquadres, Llums-ventiladors, Aplics, Sistemes,
Leds, Banyadors de paret, etc.

PRODUCTES COMPLEMENTARIS

Bombetes, tubs fluorescents, altres accesoris
d'il-luminacio, elements decoratius téxtils per a la llar,
accesoris de mobiliari.

CARACTERISTIQUES BASIQUES DE LA BOTIGA D’IL-LUMINACIO TIPUS

CNAE (2009)/SIC 4759/57.19

IAE 653.2/653.9

Condicio juridica Autdnom

Facturacié 308.880 euros

Localitzacié Centres urbans o barris amb importants nuclis de poblacié
Personal i estructura organitzativa Propietari-gerent i un empleat a jornada completa
Instal-lacions 150 m?

Clients Particulars

Ferramentes de promocié

Boca en boca, directoris electronics, publicitat en revistas

especialitzades, pagina web

Valor de I'immobilitzat/Inversio
Import despeses anuals
Resultat brut (%)

51.170 euros
276.085,92 euros
32.794,08 (10,37 % sobre vendes)

RECOMANACIONS

Para especial atencié a la imatge que projectes del teu negoci. Cuida la decoracio, I'exposicié de les llums, el

disseny corporatiu i, fins i tot, el vestuari dels empleats.

L'establiment ha d’estar atés per persones coneixedores del mon de la il-luminacié que siguen capaces d'assessorar
i orientar el client en la seua eleccié de compra d'aparells d'il-luminacié o sobre la decoracié més adequada.

Cal que actualitzes constantment els models i catalegs, ja que és el millor mitja per tal de combatre que copien

els teus models.

Has de considerar la ubicacié del teu negoci com a una variable de marqueting de gran interés i rellevancia. La
tipologia de clients als quals et dirigeixes, la varietat d'aparells d'il-luminacié, etc. condicionaran la classe d'establiment
gue necessites per desenvolupar la teua activitat i la localitzacié desitjable per a este.

Per tal de conéixer les tendencies que marcaran els habits de compra dels clients, basa't en la informacié que
obtens dels teus propis clients, d'altres professionals, dels equips comercials dels fabricants i majoristes i, fins i tot,
dels informes publicats a revistes especialitzades del sector.

Pel teu paper d'intermediari, la dependéncia dels fabricants és major. Per aix0, resulta imprescindible que dugues
a terme una correcta seleccié dels teus proveidors, tractant fins i tot d'arribar a acords estrategics amb ells.

ENLLACOS D’INTERES

www.ceisp.com - www.infurma.es - www.mueble.com - www.femeval.com - www.voltimum.es
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