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74¢,.v0 21 y 22 octubre de 2015
GVl Dia 2l de 10:00 a 19:00 h - dia 22 de 10:00 a 15:00 h

SUPERFICIE DE EXPOSICION [EE:L{IE

{912 REVISTA MONEDA UNICA
Tel.: 902 91 82 39
Moneda

] Fax: 902 30 11 22
S E-mail: imex@impulsoexterior.net

www.impulsoexterior.net
CARACTER B} profesional

Jifde 2000 E Con preinscripcion o invitacion: Gratis
Acreditacién el mismo dia: 20 €

SECTORES Administraciones publicas * Agencias de captacién de inversores * Agentes de aduanas * Asesores financieros * Asesores fiscales * Consultores de
comercio exterior * Asociaciones empresariales * Banca y servicios financieros * Certificacion * Normalizacién y homologacién * Empresas de
logistica * Contratacién internacional * Crédito * Empresas de comercio exterior ¢ Traductores ® Escuelas de negocio * Gabinetes de
comunicacién * Patentes y marcas ® Sector portuario * Seguros de créditos * Servicios aéreos * Servicios de tecnologias de la informacion

resentacion

IMEX (IMPULSO EXTERIOR) es la primera feria de Negocio Internacional e Inversiones que se celebra anual-
mente en Espana desde hace 13 anos. IMEX IMPULS EXTERIOR - Barcelona es el Encuentro Empresarial de
Negocio Internacional y foro de reunion de empresarios, fundamentalmente catalanes, dirigido a la pequefa
y mediana empresa inmersa en el proceso de internacionalizacion.

El principal objetivo de IMPULS EXTERIOR - Barcelona es fomentar el negocio y la inversion internacional y con-
tribuir activamente al crecimiento de las empresas catalanas, a la mejora de su competitividad y al éxito en
su expansion internacional, facilitando para ello el mayor y mas amplio conocimiento de oportunidades de
negocio en los mercados internacionales.

ORGANIZACION: Revista Moneda Unica (www.monedaunica.net). Revista lider de negocio internacional en Espana.

otivos para acudir

Acceder en un solo lugar a la informacion mas amplia y diversificada sobre el sector exterior.

Contactar con firmas e instituciones que ofrecen servicios para competir con éxito en mercados cada vez mas
globalizados.

Vender y/o0 encontrar un posible socio estratégico o colaborador del tipo proveedor, subcontratista, repre-
sentante, importador o distribuidor.

Identificar oportunidades reales de negocio tanto en el mercado local como internacional, detectar ventajas
y dificultades en el acceso a otros mercados para ganar competitividad.

Conocer experiencias de empresas que triunfan en otros paises.

Valorar herramientas fundamentales para el comercio exterior y nuevas técnicas en esta materia.

Participar en conferencias Unicas compuestas por expertos que puedan ser los mejores guias en el negocio
internacional transmitiendo sus experiencias.

Recibir asesoramiento técnico y personal de expertos, asesores y consultores que fomentan el negocio inter-
nacional.

Entrevistarse con los responsables comerciales de 30 paises.



sistentes a IMPULS EXTERIOR - Barcelona 2014

De los 1.500 visitantes con los que contd la 32 edicion de la Feria IMPULS EXTERIOR - Barcelona, pre-

dominé la asistencia de empresarios catalanes.

Actividad

asistentes IMPULS 2014

ARTES GRAFICAS __ ASOCIACION MAQUINARIA

AGRICULTURA  COMUNICACION - PUBLICIDAD AUTOMOCION
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Cargo

asistentes IMPULS 2014
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ataluna y la exportacion

En 2014 las exportaciones catalanas marcaron un nuevo record histérico, convirtiendo a Catalufa en la
comunidad que mas contribuyo al incremento del 2,5% que lograron las exportaciones espanolas en el
2014. De los 2,5 puntos de aumento, un total de 0,8 fueron aportados por Cataluia gracias al empuje del
3% de las ventas al exterior de la primera comunidad exportadora del pais (representa el 25% del total).
Las ventas al exterior en Cataluna crecieron un 3,1% en 2014, superando los 60.000 millones de euros.
Por su parte, las importaciones de la region se cifraron en 71.890,1 millones de euros en 2014, un 7,9%
mas que el aio anterior, lo que provocé un repunte del déficit comercial hasta el 41,4%.

Seglin datos de la Camara de Comercio de Barcelona, en 2014 se alcanzé un récord en Catalufia en cuan-
to a empresas que exportan regularmente, con un total de 15.915 lo que una muestra que la internacio-
nalizacion de la economia catalana es estructural.

Los principales paises de destino de las exportaciones de Cataluina pertenecen la Union Europea, supe-
rando el 65% del total de las ventas catalanas al exterior. Con respecto a las ventas dirigidas a paises no
pertenecientes a la UE destaca el crecimiento de las ventas al continente asiatico que crecieron un 4,9%.
Los mejores comportamientos se registraron en las exportaciones a Oriente Medio, con un aumento del
9,9% destacando Arabia Saudi con un 20,5%, a Japon que avanzé un 20,6% y a Corea del Sur un 55,9%.
Las ventas al continente africano (6,6% del total) crecieron en este periodo un 4,3%, destacando las diri-
gidas a Marruecos, con un aumento del 2,6%.

Las exportaciones de productos quimicos, primer sector exportador de Cataluiia, con una cuota del 26,6%
sobre el total, se incrementaron un 2,4% respecto al ano anterior. También aumentaron las ventas de bie-
nes de equipo (17,3% del total), automévil (15,3% del total), alimentos (13,3% del total) y manufacturas de
consumo (12,6% del total), que registraron incrementos del 2,0%, 6,6%, 3,2% y 5,7% respectivamente en
comparacion con 2013.




Xposicion de stands

IMPULS EXTERIOR - Barcelona se constituye como uno de los eventos mas importantes de Negocio
Internacional de cuantos se celebren en Cataluia con la aspiracién de alcanzar en su cuarta edicion mas de
1.500 visitantes, mas de 4.000 entrevistas con expertos de 30 paises y empresas de servicios a la interna-
cionalizacion lideres en su sector, Mesas Redondas, conferencias especializadas, y una exclusiva zona de
exposicién, siendo por lo tanto cita obligada para todos los profesionales y empresas catalanas que tienen pre-
sencia o buscan tenerla en mercados internacionales.

36.160 empreses catalanes
[a han exportat en
el que portem d'any.
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El objetivo de los stands es facilitar un punto de
reunion con clientes y visitantes, asi como aten-
der e informar a los empresarios y asistentes
sobre productos y servicios relacionados con el
negocio internacional.

Haises

La 42 edicion de IMPULS EXTERIOR - Barcelona reu-
nird de nuevo un plantel de expertos y asesores de
mas de 30 paises. Seran los consejeros econémicos
y comerciales de las embajadas, representantes de
organismos extranjeros de promocién del comercio
e inversiones, responsables de las Camaras de
Comercio bilaterales y expertos asesores, quienes
atenderan estas reuniones concertadas previamen-
te a través de la web (www.impulsoexterior.net).

mesas Redondas

Las mesas redondas programadas contaran con
un alto nivel de expertos de diversos sectores del
negocio internacional donde se trataran los princi-
pales contenidos de interés para el publico asis-
tente: gerentes, directores comerciales, de expan-
sion, de exportacion y a los inversores que buscan
oportunidades de negocio en mercados internacio-
nales. En definitiva a la pequena y mediana empre-
sa catalana que, inmersa en el negocio internacio-
nal, va tras la busqueda constante y obligada de
aumentar su competitividad en el exterior.

onferencias

Las conferencias abordaran las claves para la
correcta internacionalizacién. Mercados poten-
ciales, financiacién internacional, inteligencia
econdémica, el seguro en la exportacion, entre
otros, seran los asuntos tratados.

ME

merencia



ormas de participar

Patrocinador

Stand modular desde 18 m? con el mobiliario basico incluido / Aparicién del logotipo corporativo del patrocinador en la car-
teleria y papeleria / Distribucion del material corporativo en toda la documentacion que se entregara a los asistentes al even-
to / Insercion de un anuncio de una pagina color en Moneda Unica en el mes de noviembre 2015 / Una conferencia / 500
Invitaciones (modelo tarjeton) para asistir a IMPULS EXTERIOR - Barcelona / Invitacion digital personalizada / Banner en la
web de IMPULS EXTERIOR - Barcelona 2015 con un link a la pagina web del expositor / Banner en la web de Moneda Unica
durante 6 meses con un link a la pagina web del expositor.

Importe: Consultar

Colaborador principal

Stand modular de 9 m* con el mobiliario basico incluido / Aparicion del logotipo corporativo del colaborador principal en
papeleria / Insercion de un anuncio de media pagina color en Moneda Unica en el mes de noviembre 2015 / 200
Invitaciones (modelo tarjeton) para asistir a IMPULS EXTERIOR - Barcelona / Invitacion digital personalizada / Banner en la
web de IMPULS EXTERIOR - Barcelona 2015 con un link a la pagina web del expositor / Banner en la web de Moneda Unica
durante 3 meses con un link a la pagina web del expositor.

Importe: 5.235 €

Colaborador

Stand modular de 6 m? con el mobiliario basico incluido / Aparicion del logotipo corporativo del colaborador en papeleria /
100 Invitaciones (modelo tarjeton) para asistir a IMPULS EXTERIOR - Barcelona / Invitacion digital personalizada / Banner
en la web de Moneda Unica durante 1 mes con un link a la pagina web del expositor.

Importe: 2.450 €

Stand

Eleccion de una de las dos siguientes posibilidades:

¢ Montaje libre (Espacio).
Importe: 156 €/m*

¢ Montaje modular (Espacio mas stand). Incluyendo un mostrador base,
una mesa redonda y tres sillas.
Importe: 226 €/m?>

Los stands “tipo” tienen una superficie de 6, 9 y 18 m?

Stand tipo de 9 m*

Marca colaboradora

* Aparicion del logotipo corporativo de la empresa en: Comunicados de convocatoria, folletos y papeleria general / Anuncios
en prensa / Carteleria / Web de IMPULS EXTERIOR - Barcelona.
¢ Distribucion de documentacion promocional de la empresa a los asistentes a IMPULS EXTERIOR - Barcelona 2015.

* Insercion de un anuncio corporativo de tamafo faldon en Moneda Unica en el mes de noviembre de 2015, dentro del
especial que mostrara un resumen de IMPULS EXTERIOR - Barcelona asi como sus conclusiones.

Importe: 4.500 €
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www.impulsoexterior.net




