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El caso de gestiondecartera.pro: Colmo Héctor o@TEH
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validé un modelo de negocio paso a paso. LAB
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El 90% de las startups fracasan por

U4
N
- PROBLEMA construir algo que nadie quiere.
/ N SOLUCIéN El método Héctor: Validacion Progresiva.

Creacion de contenido anénimo.
Resultado: Generacion de trafico y
reputacion sin riesgos de imagen.
Valida el interés antes que tu ego

A

CIMIENTO

Validacion de Interés

Salto a camara en YouTube y LinkedIn
para crear autoridad y marca personal.
Resultado: Comunidad fiel que conecta
con la persona detras del dato.

La confianza es la moneda del siglo XXI|

HUMANIZACION

Construccion de Confianza

Una hoja de Excel compartida para
gestionar carteras de dividendos.
Precio: 8€-15€/mes | Hito: 30 suscriptores
Si no pagan por la solucién simple,

no pagaran por la compleja

MVP "UBICUO"

Validacion de Pago

Lanzamiento de gestiondecartera.pro.
Filosofia Lean (Feedback constante de
los usuarios iniciales).

El software no es el fin, es la escala

SALTO AL SAAS

Escalabilidad Profesional

LAS 3REGLAS DE ORO DE HECTOR Mira el

resultado final

Vende antes Escucha
de construir al usuario

Si hay preventa o
suscripcion en Excel,
hay negocio.
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