El alumno que haya completado un itinera-
rio recibira un diploma acreditativo de las
horas cursadas emitido por la Agencia Local
de Desarrollo Econémico y Social del Ayun-
tamiento de Alicante.
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Mas informacion e inscripciones en:

www.impulsalicante.es/centro-emprendedores
Entrada gratuita limitada al aforo del centro

CENTRO DE EMPRENDEDORES
DE LA AGENCIA LOCAL

\”_") www.impulsalicante.es

Q Centro de Emprendedores
C/ del Cid, 13 - 03001 Alicante
Tel. 965 14 6158
centro.emprendedores@alicante-ayto.es

QAgencia Local de Desarrollo
C/ Jorge Juan, 21 - 03002 Alicante
Tel. 96514 57 00
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Empresas mas internacionales

Alcanzamos el dltimo cuatrimestre de este 2014 en el Centro de Empren-
dedores con una programacion amplia y renovada que pone el acento en
dos de los principales vectores de crecimiento para la ciudad: la internacio-
nalizacion de nuestras pequenas y medianas empresas y el impulso al
sector sociosanitario de Alicante como elemento dinamizador de la eco-
nomia y del turismo.

La apuesta de la Agencia Local por la iniciativa emprendedora es perma-
nente. Desde el Centro de Emprendedores orientamos esfuerzos hacia la
innovacion y la competitividad de nuestras empresas, para que puedan
ampliar las oportunidades y sean mas accesibles a todo el mundo en un
entorno cada vez mas cambiante, mas global, mas competitivo y, a la vez,
mas abierto y receptivo al talento y a la iniciativa individual.

Con esta programacion brindamos un apoyo importante a cada iniciativa
emprendedora de nuestra ciudad. Pasar de la idea al negocio viable se hace
en mejores condiciones y tiene mas futuro si se dispone de una adecuada
formacion, de una buena cartera de servicios. En nuestro Centro, ademas,
se favorecen los encuentros entre personas emprendedoras y se desarrolla
la cooperacion empresarial.

Aqui tienen nuestra cartera de servicios para los proximos meses. Espera-
mos que sea de tu interés.



Dias 8,9,10,11 y 12.

9.30-14 h.

De la idea a la puesta en marcha.

Imparten: Técnicos de la Agencia
Local y Jovempa. Colaboran: Grupo
Anton. Padima. Mutua Laboral Umiva-
le. Hob Asesores. Forlopd Consulting
S.A. Redpymed.

Dia 16

Taller Proyecto
Internacionalizacién [®]

Dia 17.10-13 h.

Sé productivo: organiza reunio-
nes eficientes. Imparte: Alfredo
Mufoz. Responsable del Area de Ca-
rreras Profesionales y Consultor del
Area Comercial de FUNDESEM. For-
mador y conferenciante en Oratoria,
Mk de Servicios, Orientacion al Clien-
te, Técnicas Comerciales, Comunica-
cion, Ventas y Habilidades Directivas.

Dia 18

Taller Proyecto
Sociosanitario
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Dia 19. 9.30-13.30 h.

Un buen Emprendedor es un
buen comunicador.

Imparte: Norma Jiménez Lucas. Licen-
ciada en Ciencias Politicas y Soci6loga.
Master en Coaching, RRHH y PNL. Ex-
perta en desarrollo de competencias.

. Dia 22.

9a13yde15ai18h.
Seminario Taller - Plan de Via-
bilidad econdémico financiero:
analiza si tu idea es viable.
Imparte: Clara Vega y José Manuel Po-
mares. Témpora Formacion y Consul-
toria. Especialistas en: Control de
Costes, Gestion empresarial, Analisis
Economico Financiero y Control de
Gestion.

Dias 23 y 24. 9.30-13.30 h.

Levantate y construye tu
futuro. Imparte: Pilar Gonzdlez
Lopez-Briones. Lda. en Psicologia. Es-
pecialista en RRHH. Fundadora y di-
rectora de Alenda Consultores
(seleccion, asesoramiento, formacion,
habilidades sociales).

Dia 25.10-13 h.

El proceso monitorio como
medio para el cobro de facturas
impagadas. Imparte: Ignacio Gally.
Especialista en derecho penal econo-
mico, societario y contra la seguridad
de los trabajadores. Responsable de la
formacion del Colegio Oficial de Abo-
gados de Alicante.

Dia 26.9.30-13.30 h.

Técnicas de negociacién avan-
zadas. Imparte: Miguel Angel Sellés
Pacheco. Director de la Escuela de
Vendedores.

Dia 29.10-13

Capacitando el Talento desde la
Inteligencia Emocional.

Imparte: Edita Gomez. Master en
Coaching, Inteligencia Emocional y PNL
Ejecutivo por la Escuela de Inteligencia y
la URJC de Madrid.

Dia 30

Taller Proyecto Internacionali-
zacion

Dia1.10-12 h.

Cémo posicionarte en Linkedin.

Imparte: Javier Gosende. Consultor y
formador de MK online y posiciona-
miento en buscadores.

Dia 2

Taller Proyecto
Sociosanitario

Dia 3.10-13 h.

Aprende a crear un curso
online.

Imparte: Miguel Caballero. CEO de
Tutellus, la plataforma colaborativa de
formacion online mas grande del
mundo. Ingeniero Quimico UA. MBA
en IE. 15 afios creando empresas del
mundo digital. Cofundador del
GrowthHack Spain.

Dias 7 y 8.10-13.30 h.

Taller Crea tu empresa.
Imparten: Técnicos de la Agencia
Local y Jovempa. Colabora: Fuertes
Seller y Asociados.

Dia 14

Taller Proyecto :
Internacionalizacién [W]

Dia 15. 9.30-13.30 h.

Diez pasos para conseguir finan-
ciacion. Imparte: Antonio Garcia Gue-
rrero. Consultor estratégico y financie-
ro. Asesor financiero Europeo. Vice-
presidente AGIFE (Asesores Gestores
Intermediarios Financieros de Espafia).

Dia 16

Taller Proyecto Sociosanitario

Dia 17.9.30-1330 h.

Técnicas para hablar en publi-
co con éxito.

Imparte: Carlos Torres de Castillo. For-
mador especializado en Habilidades
para el Liderazgo, la Comunicacion
Interpersonal y experto en Radio
Consulting. Ldo. en Publicidad vy
RRPP. Master en Habilidades Directi-
vas, Coaching y Factor Humano en la
Empresa.

Dia 21

Taller Proyecto Internacionali-
zacion

Dia 22.10-13 h.

Kaizen - Hoy mejor que ayer,
marnana mejor que hoy.
Imparten: Ana Castillo y José Miguel
Palao. Akira Coaching Inteligente. Co-
laboradores de Key Coaching Interna-
cional.

Dia 23

Taller Proyecto Sociosanitario

Dia 24.10-13 h.

Business English Day: Create
decisions to create projects that
count. Speaker: José Ramén Gonzal-
vez. Graduate in Economics and MAin
Foreign Trade. He has concentrated
his career on internationalization, MK
and develop Business during the last
15 years. He has helped a lot of
companies to develop their business
plans in Alicante. He currently worked
as International  Consulter in
Solutions Inside.

'@ Dia28.9-14h.

= DiadelaPersona

Emprendedora de la
Provincia de Alicante

Lugar: ADDA - Auditorio de la
Diputacion de Alicante.

Dia 29.9.30-13.30 h.

Herramientas Online Gratuitas
para Emprendedores.

Imparte: Isidro Bevid Azorin. Profesio-
nal de la ingenieria, tecnologias y or-
ganizacion empresarial. Consultor y
formador de empresas y emprende-
dores en Impulso Red.

Dias 30 y 31. 9.30-13.30 h.

Quiero vender mi producto.
Taller de negociacién y venta.
Imparte: Francisco Ruiz Torre. Lideris
- Consultoria personalizada de
ventas. Autor de “El libro rojo del di-
rector comercial” y “Vendedor en
venta’.

Dia 4.10-13 h.

Programacion Neurolingiiistica:
¢Herramienta de desarrollo o
espejismo para ejecutivos?
Imparte: Alfredo Mufoz. Responsable
del Area de Carreras Profesionales y
Consultor del Area Comercial de
FUNDESEM. Formador y conferen-
ciante en Oratoria, Mk de Servicios,
Orientacion al Cliente, Técnicas Co-
merciales, Comunicacion, Ventas y
Habilidades Directivas.

Dia 5.10-12 h.

Conversion web: como optimi-
zar tu web para conseguir ma-
yores ventas. Imparte: Javier Gosen-
de. Consultor y formador de MK online
y posicionamiento en buscadores.

Dia 6.10-13 h.

Crea facilmente una web o blog
para tu empresa con Word-
press (iniciacion).

Imparte: Raul Lopez. Consultor de
Marketing Online y Redes Sociales.
Especialista en SEO, Wordpress y Fa-
cebook Ads. Socio fundador de
Forjaweb.com.

Dia7.9.30-13.30 h.

La imagen como inversién em-
presarial. Imparte: Charo Garcia.
Técnico Superior en Protocolo, Relacio-
nes Institucionales e Imagen.

Dia 11

Taller Proyecto
Internacionalizacién [E]

Dia 12.9.30-13.30 h.

Marketing Sensorial: cémo se-
ducir a tus clientes a través de
los sentidos.

Imparte: Especialista en Mk Sensorial.
Director & Cofundador de emoZiona
Alicante y Espafa.

Dia 13

Taller Proyecto
Sociosanitario

Dia 13.18-21h.

Cineférum empresarial: Hura-
can Carter. Presenta y Modera: Ale-
jandro de la Vega. Dr. en Biologia.
Coach Profesional. Profesor en la
UMH. SOST4, emprendimiento social
y gestion del cambio.

E:.:ll. -

Dia 14.9.30-13.30 h.

Liderazgo personal enfocado a
resultados. Imparte: Carlos Torres de
Castillo. Formador especializado en Habi-
lidades para el Liderazgo, la Comunicacion
Interpersonal y experto en Radio Consul-
ting. Ldo. en Publicidad y RRPP. Master en
Habilidades Directivas, Coaching y Factor
Humano en la Empresa.

Dias 17,18, 19,20 y 21.

9.30-14 h. De la idea a la puesta
en marcha. Imparten: Técnicos de
la Agencia Local y Jovempa. Colabo-
ran: Grupo Anton. Padima. Mutua La-
boral Umivale. Hob Asesores. Forlopd
Consulting S.A. Redpymed.

Dia 25

Taller Proyecto Internacionali-
zaciéon

Dia 26 .9.30-13.30 h.

Competencias personales y es-
tratégicas del emprendedor. Im-
parte: Cristina Carbonell Zaragoza. Con-
sultora de Estrategia en Impulso Red. Es-
pecialidad en en Psicologia organizacio-
nal con amplia trayectoria empresarial en

puestos de direccion, RRHH y formacion.

) - 4 s
@ Dia27.10-18h.

& DiadelaPersona
Emprendedora de la
Comunidad Valenciana
Lugar: Feria Valencia

Dia 27
Taller Proyecto Sociosanitario

Dia 28.10-13 h.

Business English Day: Business
success factors in the digital
economy.

Speaker: Dr. Susana de Juana Espino-
sa is a full time assistant lecturer for
the Department of Business Organi-
zation of the University of Alicante
since 2001. Her PhD was on Strategic
e-Government. Dr. de Juana’s re-
search has mainly focused on using
information systems to facilitate
transformations in both private and
public organization. Her main tea-
ching areas are Human Resource Ma-
nagement and Information Systems.

Dial.De9a13yde15a18h.

Seminario Taller - Plan de Via-
bilidad econdémico financiero:
analiza si tu idea es viable.
Imparten: Clara Vega y José Manuel
Pomares. Témpora Formacion y Con-
sultoria. Especialistas en: Control de
Costes, Gestion empresarial, Analisis
Econdémico Financiero y Control de
Gestion.

Dia 2.10-12 h.

Cémo posicionar tu marca per-
sonal a través de tu blog.
Imparte: Javier Gosende. Consultor y
formador de MK online y posiciona-
miento de buscadores.

Dias 3y 4.
De9a14yde1515a17.15h.

La comunicaciéon No verbal y
psicografoldgica: dos formas de
comunicarnos.

Imparten: Sandra Calvo (Lda. en Cri-
minologia. Graféloga - Perito Caligra-
fo) y Javier Lillo (Especialista en Crimi-
nologia, CNV y Coach).

Dia 9

Taller Proyecto
Internacionalizacién [1]

Dia 10.9.30-13.30 h.

Tu mundo financiero al dia.
Imparte: Antonio Garcia Guerrero. Con-
sultor estratégico y financiero. Asesor
financiero Europeo. Vicepresidente
AGIFE (Asesores Gestores Intermedia-
rios Financieros de Espana).

Dia 11 [=]5,% =]

r =
Taller Proyecto
Sociosanitario [m]=

Dia 12. 9.30-13.10 h.

CAMBIA EL CHIP™ mente,
cuerpo y emociones al servicio
del emprendedor.

Imparte: Maricarmen Gambin. CEO &
Directora de tuXc Coaching. Coach
ejecutivas. Formadora del Instituto de
Coaching de la Camara de Comercio.
Facilitadora Certificada de la Metodo-
logia LEGO SERIOUS PLAY.

Dias 16 y 17. 10-13.30 h.

Taller Crea tu empresa.
Imparten: Técnicos de la Agencia
Local y Jovempa. Colabora: Fuertes
Seller y Asociados.

Dia 18.10-12 h.

Cémo convertir tu blog en una
fuente de ingresos suficiente y
escalable.

Imparte: Javier Gosende. Consultor y
formador de MK online y posiciona-
miento de buscadores.

Dia 19. 9.30-13.30 h.

¢(Quiénes son mis clientes?
{Qué les ofrezco? Imparte: José
Antonio Torregrosa. Docente y consul-
tor de Marketing y comercializacion en
Impulso Red. Especializado en area
estratégica del MK y ventas.



