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Material de ventas/Cuadro de MVPs HR

CUADRO GENERAL DE  MVPs HR (instrucciones)

MVP

Invitados

Adquiridos

Activados 

Recomendados

Adquiridos

Activados

Toma de decisiones

Qué hemos aprendido

En este cuadro vamos a poder ver todas las versiones de MVP HR que hemos trabajado en el proceso de validación de modelo de
negocio.

o Invitados número de personas a las que hemos invitado a usar el MVP HR
o Adquiridos número de invitados que han pasado a la fase de Adquisición del Embudo de ventas
o Activados  número de invitados que han pasado a la fase de Activación del Embudo de ventas
o Recomendados número de recomendaciones que han hecho los invitados a otras personas para usar el MVP HR
o Adquiridos número de personas que han sido recomendadas que han pasado a la fase de Adquisición del Embudo de ventas
o Activados  número de personas que han sido recomendadas que han pasado a la fase de Activación del Embudo de ventas
o Toma de decisiones: Notas para la toma de decisiones sobre el MVP HR
o Qué hemos aprendido: Listado que aprendizajes con el MVP HR


